W aziende

MOMBELLI IDRAULICA Nonostante a crisi del mercato locale & un'impresa che ha aperto nuovi orizzonti

Il micro-cogeneratore e ancora
il vincente cavallo di battaglia

Marco Mombelli racconta
la sua impresa e i progetti
futuri. L'importanza

del passa-parola, mentre
ci sono territori che

non sono mai stati toccati
dalla depressione.

| momenti piu difficili
hanno fatto piu accorti

gli imprenditori.

M di Rol Stone

ntervistare Marco Mombelli &
l sempre un piacere. Perché tra-

smette, comunque, ottimismo e

fiducia nel futuro. Grazie, proba-
bilmente, alla forza dell’azienda che
ha alle spalle, fondata dal padre Emi-
lio, e oggi incentivata dal lavoro e
dall’entusiasmo suo e della sorella
Denise, che si occupa della parte am-
ministrativa.

Uno dei punti di forza di questa
azienda & che opera da oltre 50 anni
opera nel settore termoidraulico, oc-
cupandosi della progettazione, instal-
lazione e manutenzione di impianti
tecnologici. La Mombelli Idraulica
possiede, quindi, una solida esperien-
za artigiana e ha una struttura di altis-

simo profilo, in grado di progettare e
realizzare molteplici tipologie di im-
pianti, sia in ambito civile che indu-
striale. La conoscenza pratica e il co-
stante aggiornamento tecnico norma-
tivo permettono all’azienda di consi-
gliare il cliente nella valutazione di
soluzioni impiantistiche da adottare,
partendo dalla progettazione, fino al-
la realizzazione di impianti, alla cer-
tificazione degli stessi e alla succes-
siva manutenzione,

La domanda iniziale e fondamen-
tale: per un azienda di idraulica co-
me la tua, come sta andando il mer-
cato, nonostante il periodo diffici-
le? E che cosa vedi nel futuro?

3 ;mbelli Idraulic,

I CONTANO 50 ANNI DI STORIA
Denise, Emilio @ Marco Mombelli. «La forza della nostra
impresa, oltre alla storia e ai prodotti all'avanguardia,
rimane ['ufficio tecnico composto da cinque persone:
due periti e tre geometri che progettano e seguono futti
i cantieri. Tecnici che si tengono sempre aggiomati
grazie ai corsi di aggiornamento voluti dall'aziendas.

«Nonostante la crisi, il lavoro c’&.
Mai smesso di lavorare per il privato
e per le aziende». Tutto bene, dun-
que? «No. Ci sono ancora troppe dif-
ficolta a farsi pagare il lavoro». Pes-
simista, dunque? «No. A Milano,
per esempio, il lavoro non & mai ve-
nuto meno. La nascita di nuovi con-
domini non si ¢ mai fermata. Cosi co-
me lavoriamo bene - per fare un altro
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esempio - a Caorso e Piacenza. Di-
pende, insomma, dai territori nei qua-
li operi». E allora, qual é il proble-
ma? «Ci siamo fatti pill accorti. Se
lavoriamo su nuovi condomini, pren-
diamo tutte le nostre precauzioni. E,
inoltre, abbiamo tagliato qualche ra-
mo secco. Cosi, tra tagli e maggiori
cautele, abbiamo trovato la quadrax».

Grandi novita all’orizzonte?
«No. Stiamo raccogliendo i frutti di
quanto abbiamo seminato nell’offrire
ai clienti i nostri servizi indispensabi-
li per il risparmio energetico».

Cioé? «II nostro cavallo di batta-
glia, che da continui risultati positivi,
rimane quello che ancora recente-
mente & stata definita una “rivoluzio-
ne”. Si tratta del microgeneratore ad
alto rendimento ed & il sistema inno-
vativo che noi proponiamo come al-
ternativo al fotovoltaico e ai sistemi
convenzionali di riscaldamento per
ville, condomini, centri direzionali,
hotel, ristoranti, centri sportivi, centri
benessere, centri termali, piscine,
ospedali, processi industriali con pro-
duzione di calore, lavorazioni della
carne, salumifici, prosciuttifici, indu-
strie conserviere, eccetera. Siamo

stati i pionieri in questo campo. E ne
stiamo traendo i benefici».

Tecnicamente, di che cosa si trat-
ta? «Il micro-generatore & un’appa-
recchiatura simile a una caldaia, ma
dotata di un motore progettato appo-
sitamente, dove vengono prodotti
contemporaneamente e con grande
efficienza calore ed elettricita».

Quali sono i vantaggi che vanno
a beneficio del cliente? «Grazie al
nuovissimo microgeneratore pensile
di dimensioni compatte, in grado di
produrre 1Kw elettrico all’ora, & pos-
sibile utilizzare la micro cogenera-
zione anche nelle ristrutturazioni di
singoli appartamenti e nei centri sto-
rici, dove non c’¢ la possibilita di in-
stallare un impianto fotovoltaico. Co-
si, mentre si produce acqua calda,
viene prodotta contemporaneamente
e gratuitamente anche una grande
quantita di energia elettrica: una so-
luzione che consente di ridurre i con-
sumi e i costi di gestione, contribuen-
do inoltre a ridurre le emissioni di gas
serra in atmosfera».

Il microgeneratore vi ha aperto
nuovi mercati? «Certo. E’ un buon
progetto che i clienti apprezzano.

Operiamo anche in Veneto, in Ligu-
ria, siamo scesi fino a Roma. E’ im-
portante per noi il passa-parola: un
cliente soddisfatto ne crea un altro.
Inoltre i nostri 50 anni di storia conta-
no e ci stanno aiutando a crescere
perché il know how non lo inventi da
un giorno con I’altro».

Grande esperienza dunque. E
che cosa ancora? «La forza del no-
stro ufficio tecnico che & composto
da cinque persone: due periti e tre
geometri che progettano e seguono
anche i cantieri. Tecnici che si tengo-
no continuamente aggiornati grazie
ai corsi di formazione. E la forza pro-
pulsiva dei nostri dipendenti.».

Quanti dipendenti ha oggi la
Mombelli Idraulica? «35. E il no-
stro sguardo & al futuro. Prima o do-
po, questa crisi dovra pur terminare
anche nei territori dove, oggi, il mer-
cato & ancora fermo».

Qual & oggi il tuo compito? «E’
molto pili imprenditoriale di una vol-
ta. Mi occupo di trovare nuovi clien-
ti, di pubbliche relazioni sempre per
aprire nuovi mercati, e di recuperare
le risorse dei clienti che hanno diffi-
colta a pagare».

Ambiente Sicurezza Salute

Via Capergnanica, 8/H
26013 CREMA (CR)

Tel.: 0373 20.24.91
Fax: 0373 20.24.92

www.aessedue. it
info@aessedue.it

LESSE 51UTE E SICUREZ2A SUL LAVORO. 4
NON LASCIARE CHE SIA IL VENTO A GUIDARTI (Sl i

Consulenza e Gestione per gli adempimenti in
materia di “Salute e Sicurezza del Lavoro”
in conformita al nuovo testo unico (D.Lgs. 81/2008)

- S ¢
Ltomy Gestions Qualith oetificaty

UNI EN 150 9001 WY §175.A85D

Mondo Business - ottobre/novembre 2015 + 45



