
FOCUS SUL MERCATO DEI BOVINI

La ripresa continua
BALIOTTI - La settimana numero 23 mette
in evidenza ancora un aumento nel compar‐
to vitelli baliotti di razza frisona italiana. «Il
prezzo alla stalla per la prima qualità ‐ spiega
Stefano Scaravella, responsabile commercia‐
le del Consorzio Servizi Zootecnici ‐ quota: la
Cat. KG 44/55, quota in riferimento al peso
vivo, da €. 1,40 a €. 1,75 + iva. La Cat. KG
40/43, per contro, in riferimento al peso vivo
continua a non venire quotata. Il mercato
continua a  non assorbire i vitelli con peso vi‐
vo inferiore ai 43 Kg arrivo. Invariato il prez‐

zo di cessione dei vitelli Baliotti incrocio con
Blue Belga (Cat. KG 55/65), il prezzo alla
stalla per il vitello ben conformato può varia‐
re da a €. 3,40/kg a €. 4,40/kg + iva. Il dira‐
damento dei parti, legato alla stagionalità
delle nascite con un’offerta minore di vitelli,
contribuisce positivamente nei confronti del
mercato». 
BOVINI ADULTI - Nel comparto bovini da
macello appartenenti alla categoria vacche
(Griglia CEE. Cat. D), le quotazioni sono in
aumento rispetto a quelle della scorsa setti‐

mana per tutte le categorie di appartenenza.
«Nella settimana corrente ‐ continua Scara‐
vella ‐ il prezzo di mercato quota le vacche di
prima qualità, cat. P2 – O3 da €.2,15 a €.2,45
+ iva. Quelle di seconda qualità, cat. P2‐P3 da
€. 1,70 a €.1,95 + iva. La terza qualità da €.
1,35 a €. 1,55 +iva. Idem le scottone da ma‐
cello di razza frisona, (Griglia CEE. Cat. E,
classi da P2 a O3) quotano da €. 1,90 a €.
2,45 + iva. Il prezzo alla stalla dei vitelloni di
razza frisona italiana (Griglia CEE cat. A clas‐
si da P2 a O3) non evidenzia variazioni. At‐
tualmente quotano da €/kg 2,40 a 2,70 + iva
per i capi ben conformati 300KG +. Stabili le
quotazioni al macello degli incroci nazionali
(Griglia CEE cat. A classi da R2 a U3) che è al

momento vengono valutati al macello da
€/kg. 3,40 a €/kg. 3,60. Anche le carni rosse
prodotte da razze specializzate e destinate al
banco freschi della GDO, segnano indici di
stabilità. In dettaglio per i vitelloni di razza
charollaise vengono offerti alla stalla €/kg
2,40 – 2,50 più iva. Stesso quadro anche per
le scottone di razza charollaise che quotano
alla stalla da €/kg 2,40 a 2,50 più iva a secon‐
da del peso vivo e della conformazione. Nel
comparto industriale confermiamo scambi
attivi. Il periodo climatico particolarmente
favorevole alle produzioni di latte ed i parti
diradati comportano un offerta di bovini a fi‐
ne carriera inferiore alla norma». 

Antonio Gattulli

CDP: 30 milioni
al Gruppo Saviola
Cassa Depositi e Prestiti supporta la crescita del
Gruppo Saviola, primo produttore italiano di pan‐
nelli ecologici 100% recycled wood conosciuto in
tutto il mondo, con un finanziamento da 30 milioni
di euro per la durata di 7 anni. Attraverso le risorse
messe a disposizione da CDP, il Gruppo Saviola po‐
trà sostenere importanti investimenti previsti dal
suo Piano Industriale triennale, in particolare negli
ambiti di ricerca, sviluppo e innovazione e su tutta
la vasta gamma di prodotti di cui il Gruppo dispone.
Inoltre, nell’arco del triennio, potrà incrementare la
capacità produttiva dei 13 stabilimenti distribuiti
tra l’Italia e l’estero. Il Gruppo Saviola è stato fonda‐
to nel 1963 a Viadana, in provincia di Mantova. Oggi
conta complessivamente 1.500 addetti e un fattu‐
rato consolidato superiore ai 600 milioni di euro.
L’azienda lombarda lavora, progetta e produce se‐
condo la logica dell’Economia Circolare. Infatti, per
la propria produzione, sin dagli anni ’90, ha scelto
di non utilizzare alberi vergini, ma solo legno post‐
consumo, in modo tale che il sistema di raccolta, re‐
cupero, trasformazione e rigenerazione si rinnovi
per dare nuova vita al legno.
«L’accordo raggiunto con Cassa Depositi e Prestiti
apre ulteriori opportunità: abbiamo in mente un
piano di investimenti molto chiaro per il futuro per‐
ché la volontà del Gruppo è di sviluppare nuove li‐
nee di ricerca e di innovazione produttiva e tecno‐
logica. La sperimentazione, il continuo migliora‐
mento, la programmazione in linea con le nuove
strategie di mercato sono i riferimenti principali
per un Gruppo industriale che punta sull’eccellen‐
za. Il nostro cuore è green e batte per la sostenibi‐
lità, il risparmio delle risorse e la tutela ambientale»
‐ commenta il Presidente del Gruppo Alessandro
Saviola. «L’intervento di CDP – dichiara Nunzio Tar‐
taglia, Responsabile della divisione CDP Imprese –
rappresenta un contributo concreto ai processi di
innovazione ed efficientamento che le migliori a‐
ziende italiane stanno intraprendendo per affron‐
tare le sfide dei mercati internazionali e realizzare
business sempre più sostenibili. In particolare, sia‐
mo molto lieti di poter sostenere il piano investi‐
menti del Gruppo Saviola, una vera eccellenza del
made in Italy, sempre attenta a processi di innova‐
zione continua e di economia circolare in una logica
di sostenibilità».

PROSEGUE IL RAFFORZAMENTO IN UN TERRITORIO STRATEGICO

Con l’acquisizione di Logifarma 
Bomi Group si consolida nel Lazio
Bomi Group, azienda leader nel
campo della logistica integrata a
servizio del settore Healthcare
(nell’immagine lo stabilimento
di Spino d’Adda), annuncia l’ac‐
quisizione di Logifarma, storica
società italiana specializzata in
logistica farmaceutica.
Logifarma nasce nel 1997 a Po‐
mezia, a 25 km dalla Capitale,
nel cuore di un polo farmaceuti‐
co di eccellenza a livello euro‐
peo. A oggi l’azienda è uno dei
punti di riferimento italiani nella
logistica del settore farma con
più di 30 clienti riconosciuti a li‐
vello internazionale.
I 5.000 mq di magazzino sono
destinati allo stoccaggio di pro‐
dotti a temperatura controllata
+15/+25°C e +2/+8°C, questi ul‐
timi in una cella dedicata di 400
mq. Oltre alle attività di deposito
e distribuzione, Logifarma offre
i servizi di trasporto primario, di
gestione in‐house per la produ‐
zione, e dispone di una officina
farmaceutica di 300 mq dove si
svolge la rilavorazione di qua‐
lunque tipologia di farmaco o in‐
tegratore alimentare. Logifarma
è titolare inoltre delle autorizza‐
zioni AIFA per lo stoccaggio API,
importazione di medicinali e
confezionamento di farmaci spe‐
rimentali.
Bomi prosegue così il proprio
consolidamento nel settore far‐
maceutico, rafforzando la pro‐
pria presenza in un territorio
importante e strategico come il
polo di Pomezia e offrendo ai
propri clienti la massima flessi‐
bilità di gestione strategica degli
stock.

«Siamo onorati di potere acco‐
gliere Logifarma nel nostro
Gruppo. Questa operazione rea‐
lizza un nuovo e importante pas‐
so verso il nostro sviluppo nel
settore farmaceutico – commen‐
ta Marco Ruini, CEO di Bomi
Group ‐ e conferma il nostro im‐
pegno nel fornire ai clienti un
servizio dedicato al settore
healthcare e radicato nelle eccel‐
lenze locali, che si rafforzano in
un Gruppo multinazionale».
«Con questa operazione si ag‐
giunge un altro tassello impor‐
tante per la crescita del Gruppo.
Siamo certi che queste sinergie
porteranno grandi risultati per
entrambi» ‐ commenta Stefano
Camurri, Head of Southern Eu‐
rope di Bomi Group.
«Siamo orgogliosi di entrare a
far parte di un gruppo solido e
internazionale come Bomi» ‐ ha
commentato Giuseppe Paradisi,
CEO di Logifarma. «Con questo
passaggio Logifarma aggiunge
un grande potenziale di sviluppo
e amplia i suoi orizzonti futuri».

PRODOTTO unità di rilevazione rilevazione
misura precedente odierna

Min. Max Min. Max
CEREALI, CRUSCAMI E AFFINI
Frumenti nazionali teneri (con il 14% di umidità)
Fino (peso specifico da 77) t 1 182 184 181 183
Buono mercantile (peso specifico da 74 a 76) t 1 177 181 176 180
Mercantile (peso specifico fino a 73) t 1 173 173 172 175
Cruscami (franco domicilio acquirente - alla rinfusa)
Farinaccio t 1 194 196 194 196
Tritello t 1 180 182 180 182
Crusca t 1 157 159 157 159
Cruschello t 1 174 176 174 176
Granoturco ibrido naz. comune (con il 14% di umidità) t 1 165 166 165 166
Orzo nazionale (prezzo indicativo)
Peso specifico da 61 a 64 t 1 157 162 n.q. n.q.
Peso specifico da 55 a 60 t 1 149 153 n.q. n.q.
Per p.s. < 55 e > 64 scostamento -/+ 0,5% per punto di p.s.
Semi di soia nazionale t 1 363 364 363 364
CASEARI
Burro pastorizzato kg 1 2,25 2,25
Provolone
- Valpadana dolce kg 1 5,95 6,05 5,95 6,05
- Valpadana piccante kg 1 6,15 6,35 6,15 6,35
- dolce kg 1 5,50 5,70 5,50 5,70
- piccante kg 1 5,75 6,05 5,75 6,05
Grana Padano (scelto 01 - da stagionatore franco luogo di stagionatura)
- stagionatura di 9 mesi kg 1 6,25 6,40 6,15 6,30
- stagionatura tra i 12 e i 15 mesi kg 1 7,60 8,05 7,50 7,95
- stagionatura oltre i 15 mesi kg 1 8,25 8,60 8,15 8,50

PRODOTTO unità di rilevazione rilevazione
misura precedente odierna

Min. Max Min. Max
BESTIAME BOVINO (franco macello)
Vitelli da allevamento (baliotti) (peso vivo):
- da incrocio (50-60 kg) kg 1 2,00 3,65 2,10 3,75
- frisona (45-55 kg) kg 1 1,10 1,45 1,20 1,55
- frisona (40-43 kg) kg 1 n.q. n.q. n.q. n.q.
Maschi da ristallo (biracchi) (peso vivo):
- frisona (180-250 kg) kg 1 n.q. n.q. n.q. n.q.
Bovini da macello (prezzo indicativo - peso morto):
CAT. B - Tori (maggiori di 24 mesi) P2 (50%) - O3 (55%) kg 1 2,10 2,40 2,10 2,40
CAT. E - Manze scottone (fino a 24 mesi) P3 (47%) - O3 (50%) kg 1 1,85 2,40 1,90 2,45
CAT. E - Manze scottone (sup. a 24 mesi) P2 (45%) - O3 (48%) kg 1 1,85 2,35 1,90 2,40
CAT. E - Vitellone femmine da incrocio O3 (54%) - R3 (57%) kg 1 3,25 3,70 3,25 3,70
CAT. D - Vacche frisona di 1^ qualità P3 (44%) - O2/O3 (46%) kg 1 2,10 2,40 2,15 2,45
CAT. D - Vacche frisona di 2^ qualità P2 (42%) - P3 (43%) kg 1 1,65 1,90 1,70 1,95
CAT. D - Vacche frisona di 3^ qualità P1 (39%) - P1 (41%) kg 1 1,25 1,50 1,30 1,55
CAT. D - Vacche frisona di 1^ qualità (peso vivo) kg 1 0,92 1,10 0,95 1,13
CAT. D - Vacche frisona di 2^ qualità (peso vivo) kg 1 0,69 0,82 0,71 0,84
CAT. D - Vacche frisona di 3^ qualità (peso vivo) kg 1 0,49 0,62 0,51 0,64
CAT. A - Vitelloni incrocio nazionali di 1^ qualità R3 (55%) - U3 (56%) kg 1 3,25 3,50 3,25 3,50
CAT. A - Vitelloni incrocio nazionali di 2^ qualità O3 (53%) - R2 (54%) kg 1 2,85 3,05 2,85 3,05
CAT. A - Vitelloni frisona di 1^ qualità O2 (51%) - O3 (52%) kg 1 2,45 2,65 2,45 2,65
CAT. A - Vitelloni frisona di 2^ qualità P1 (49%) - P3 (50%) kg 1 2,05 2,35 2,05 2,35
FIENO E PAGLIA (da commerciante - franco azienda acquirente)
Fieno maggengo t 1 135 150 135 150
Loietto t 1 135 150 135 150
Fieno di 2^ qualità t 1 95 110 95 110
Fieno di erba medica t 1 145 160 145 160
Paglia t 1 95 105 95 105

Listino settimanale dei prezzi all'ingrosso rilevati sulla piazza di Cremona

NB. Le quotazioni dei seguenti prodotti vengono rilevate e sono pubblicate sui listini relativi ai sottoindicati giorni di mercato: Latte spot - primo mercoledì del mese; Legname e piante da vivaio - secondo mercoledì del mese

L’azienda - Dal 1985 Bomi Group opera
esclusivamente a servizio dell’Healthcare,
e negli anni ha maturato una profonda
conoscenza e specializzazione per i set-
tori dei dispositivi medici, biomedicale,
diagnostica in vitro.

1985 - Bomi Group viene fondata e
Giorgio Ruini nominato CEO.

1989-1992
Bomi Group apre le prime filiali in Eu-
ropa tra cui Germania, Spagna, UK,
Francia e Benelux.

1996-97
Bomi Group avvia due importanti JV
in Messico e Brasile con partner lo-
cali.

2004-2009
Bomi Group vende le attività in Europa
decidendo di focalizzare sforzi e inve-
stimenti in Sudamerica. Nel 2008 ini-
zia una JV in Cile, nel 2009 apre la
filiale in Colombia, oggi terzo mercato
di riferimento del Gruppo. 

2008 - Bomi Group apre in Turchia.

2012 - Bomi Group entra a far parte
del progetto Elite, piattaforma inter-
nazionale di servizi integrati creata da
London Stock Exchange per suppor-
tare le imprese italiane nella realizza-
zione dei loro progetti di crescita e per
avvicinarle ai mercati di capitali.

2013 - Prima acquisizione di Bomi
Group in Italia che risponde alla stra-
tegia di graduale in-sourcing della ge-
stione del trasporto.

2014 - Bomi Group è una delle prime
PMI italiane ad ottenere il Certificato

Elite da Borsa Italiana e avvia il pro-
cesso di quotazione.

2015 - Bomi Group celebra i primi 30
anni di attività e si quota all’AIM
Market di Milano.

2016 - Proseguono le acquisizioni in
Italia volte a creare un network di tra-
sporto a temperatura controllata ca-
pillare e distintivo. Bomi Group entra
direttamente nel mercato cinese e
avvia l’attività a Panama.

2017 - Bomi Group entra diretta-
mente nel mercato messicano e ac-
quisisce la partecipazione residua di
minoranza in Brasile, consolidando la
propria presenza diretta nel primo
mercato di riferimento.

2018 - Bomi Group perfeziona l’ac-
quisizione di De Salute Srl, importante
operatore logistico italiano specializ-
zato nella gestione di prodotti farma-
ceutici, biotech, integratori e
dispositivi medici e dotato anche di
due Officine Farmaceutiche volte alla
lavorazione di confezionamento se-
condario di prodotti healthcare.

2019 - Viene formalizzata la partner-
ship tra Bomi Group e la private equity
pan-Europea Archimed, a seguito
della conclusione positiva dell’Opa.
Segue il successivo delisting dal mer-
cato AIM di Borsa Italia.
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